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Sita umystu

Czlowiek, ktory ,mysleniem” szedt przez zycie

APRAWDE, MYSLI SA RZECZAMI — a do tego potez-

nymi rzeczami, jesli polaczymy je z okreslonym celem, wytrwa-
loscig i PALACYM PRAGNIENIEM, by zamienié¢ te mysli w bo-
gactwa i inne dobra materialne.

Edwin C. Barnes odkryl jakze prawdziwe stowa, ze czlowiek
naprawde moze MYSLEC I BOGACIC SIE". Jego odkrycie nie
byto rezultatem chwili. Niejako dojrzewalo kawatek po kawatku,
zaczynajac od PALACEGO PRAGNIENIA, jakim byla che¢ zosta-
nia wspélnikiem wielkiego Thomasa Alvy Edisona.

Jedna z gléwnych cech pragnienia Barnesa bylo to, ze byto ono
okreslone. Chcial pracowaé 7 Edisonem, nie za$ dla niego. Uwaz-
nie przyjrzyj sie opisowi tego, jak przeistoczyt swoje PRAGNIE-
NIE w rzeczywistoé¢, a lepiej zrozumiesz 13 krokéw prowadzgcych
do bogactwa.

Kiedy to PRAGNIENIE, czy tez impuls mygli, po raz pierwszy
przejawilo sie w umysle Barnesa, nie miat zadnej mozliwosci, by je
zrealizowaé. Na przeszkodzie staly mu dwie rzeczy. Nie znat pana

Edisona i nie posiadal wystarczajacej ilo$ci pieniedzy, by zaptaci¢
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za podroz kolejg do Orange w stanie New Jersey, gdzie umiejsco-
wione byly laboratoria pana Edisona. Te trudnosci byty wystar-
czajace, by zniechecié wiekszoé¢ ludzi do podjecia jakichkolwiek
prob zrealizowania swojego pragnienia. Ale Barnes nie odczuwal
zwyczajnego pragnienia! Byl tak zdeterminowany, by znalezé spo-
sOb na realizacje swojego celu, ze nie godzac sie na porazke, w konicu
postanowit ruszy¢ w podrdz ,na gape” (innymi stowy, dotart do East
Orange w wagonie towarowym).

Dotart do laboratorium pana Edisona, przedstawit sie i oglosil,
ze przybyl, aby poprowadzi¢ interesy wspolnie z wielkim wynalazca.
Wiele lat pozniej wspominajgc pierwsze spotkanie z Barnesem,
pan Edison powiedzial: ,Stal tak, wygladajac jak zwyczajny czto-
wiek, ale bylo cos takiego w wyrazie jego twarzy, co mowilo mi, ze
byt bardzo zdeterminowany, aby zdoby¢ to, po co tu pryybyl. Lata
doswiadczenia nauczyly mnie, ze jesli czlowiek naprawde PRA-
GNIE danej rzeczy tak bardzo, ze jest gotéw zaryzykowaé cala
swojg przyszlos¢ i powierzy¢ ja losowi, to z pewnoscig czeka go
nagroda. Datem mu wiec szanse, o ktorg prosil, poniewaz widziatem,
ze miat w sobie mocne postanowienie wytrwania w swym celu i osiggnie-
cia go. Kolejne lata dowiodly, ze tego dnia nie popenitem btedu”.

To, co mlody pan Barnes powiedziat do pana Edisona w dniu
pierwszego spotkania, bylo mniej istotne niz to, co sobie myslat.
Sam Edison to przyznat! To nie wyglad mtodzierica dat mu upra-
gniong szanse w biurze Edisona, z pewnoscig bowiem dziatat na
jego niekorzys¢. To jego MYSLI byly tym, co sie tutaj liczyto.

Gdyby tylko prawdziwe znaczenie tych stéw dato sie przekazaé
czytelnikowi, nie byloby potrzeby pisania reszty tej ksiazki.
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Barnes w trakcie pierwszego spotkania nie zostal wspolnikiem
Edisona. Otrzymat jednak szanse na zatrudnienie w biurach Edisona
za do$¢ skromng pensje. Wykonywat prace niezbyt istotng dla Edi-
sona, ale bardzo wazng dla siebie, poniewaz dala mu okazje zade-
monstrowania swoich ,,cnot” w miejscu, w ktdrym docelowy wspol-
nik mogt je dostrzec.

Mijaly miesigce. Na pierwszy rzut oka nie wydarzylo sie nic, co
przyblizytoby Barnesa do realizacji celu, ktory upatrzyt sobie jako
swoj OKRESLONY CEL GEOWNY. Ale w jego umysle dziato sie
co$ bardzo waznego. Mlodzieniec ciggle umacniat swoje PRA-
GNIENIE stania sie wspolnikiem pana Edisona.

Psycholodzy stusznie sugerowali, ze ,kiedy czlowiek jest naprawde
gotow na dang rzecz, ta w koricu sie pojawia”. Barnes byl gotow
zostaé wspolnikiem pana Edisona. Co wiecej, MIAL W SOBIE
DETERMINACJE, BY POZOSTAC GOTOWYM, DOPOKI
NIE OSIAGNALBY TEGO, CZEGO PRAGNAL.

Nie powiedzial sobie: ,No coz, jaki w tym sens? Chyba zmienie
zdanie i poszukam posady w dziale sprzedazy”. Powiedzial natomiast:
»Przybylem tu, aby zosta¢ wspolnikiem Edisona i osiggne swoj cel,
nawet je$li mialoby mi to zajgé reszte mojego zycia”. Nie byly to
stowa rzucane na wiatr! Jakze inne opowiesci snuliby ludzie, gdyby
tylko posiadali OKRESLONY CEL GEOWNY i trzymali sie go,
dopdki ten nie zamieniltby sie w prawdziwg obsesje!

Moze mltody Barnes wowczas tego nie wiedzial, ale jego silna
determinacja, jego wytrwalo$¢ przy jednym tylko PRAGNIENIU
mialy w konicu pokonaé wszelkie przeciwnosci i da¢ mu szanse,

na ktorg tak dtugo czekal.
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Kiedy szansa ta w konicu sie pojawila, stato sie to w innej postaci
i z innej strony, niz Barnes sie tego spodziewal. Tak to wlasnie jest
z tymi szansami. Szanse, okazje i mozliwo$ci majg ten sprytny zwy-
czaj podkradania sie do nas tylnymi drzwiami i czasem przywdzie-
waja maske pecha czy tymczasowej porazki. By¢ moze to dlatego
tak wielu osobom nie udaje sie dostrzec nadarzajacych sie okazji.

Pan Edison wlasnie ukonczyt nowe urzadzenie biurowe, znane
owczesnie jako maszyna dyktujaca Edisona (pdzniej zwana edyfo-
nem). Jednak dzial sprzedazy nie byl zachwycony. Jego pracownicy
nie wierzyli, ze produkt da si¢ sprzedaé, jeéli nie wlozy sie w to
duzego wysitku. Barnes dostrzegl swojg szanse. Podkradta sie do
niego po cichu, skryta w dziwnie wygladajacej aparaturze, ktora
nie interesowala nikogo poza Barnesem i jej wynalazca.

Barnes wiedzial, ze potrafi sprzeda¢ maszyne dyktujacg Edisona.
Oznajmit to Edisonowi i szybko otrzymat swojg okazje. Udato mu
sie sprzeda¢ urzadzenie. Zrobit to tak pomyslnie, ze Edison zawart
z nim kontrakt na dystrybucje i sprzedaz w catym kraju. Z tej bizne-
sowej wspotpracy zrodzit sie stynny slogan: ,,Stworzone przez Edi-
sona, zamontowane przez Barnesa”.

Ten sojusz biznesowy byt wielkim sukcesem przez ponad trzy-
dziesci lat. Dzieki temu Barnes zarobit duzo pieniedzy, ale przede
wszystkim uczynit co$ nieskoniczenie wazniejszego. Udowodnil, ze
czlowiek naprawde moze ,myslec i sie bogaci¢”.

Tego, ile faktycznej gotowki pierwotne PRAGNIENIE Barnesa
bylo warte, nie jestem w stanie powiedzie¢. By¢ moze przyniosto mu
dwa lub trzy miliony dolaréw?. Lecz ilos¢ ta, jakakolwiek by byta,
nic nie znaczytla w poréwnaniu ze znacznie wickszym zasobem

w postaci konkretnej wiedzy, ze nienamacalna mysl moze ulec
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ytransmutacii” w jej fizyczny odpowiednik poprzez zastosowanie zna-
nych zasad i regul®.

Barnes dostownie mysleniem utorowat sobie droge do wspotpracy
z wielkim Edisonem! Myslami przetarl sobie szlak do fortuny!
Zaczynal od zera, a jedyne, co mial, to SWIADOMOSC TEGO,
CZEGO PRAGNAL, I DETERMINACJE WYTRWANIA
W SWYCH DAZENIACH DO CHWILI REALIZAC]JI CELU.

Nie miat pieniedzy, by zacza¢ realizowac swoj cel. Nie miat solid-
nego formalnego wyksztalcenia. Nie mial tez wplywow. Ale miat
inicjatywe, wiare i wole odniesienia sukcesu. Dzieki tym nienamacal-

. .. , . .4
nym silom zostal prawg reka najwiekszego wynalazcy na $wiecie”.

Trzy kroki od zlota

Przyjrzyjmy sie teraz innej sytuacji i poznajmy osobe, ktora miata
w swoim zasiegu wiele bogactw, lecz je utracita — dlatego, ze zatrzy-
mala sie trzy kroki od celu, do ktorego dazyta.

Jedng z najczestszych przyczyn porazki jest zwyczaj poddawa-
nia sie, kiedy dos§wiadczymy chwilowej przegranej. Kazdy jest winien
tej pomytki w ktéryms z momentow zycia.

Wuj R.U. Darby’ego ztapal ,,goraczke zlota” i ruszyt na zachod,
by KOPAC I WZBOGACAC SIE®. Nigdy nie slyszal, ze wiecej
tlota wydobyto z ludzkiego mézgu niz kiedykolwiek z ziemi. Wykupit
dziatke, chwycit za kilof i topate. Praca byta ciezka, lecz jego zadza
zlota byla niewzruszona. Po wielu tygodniach pracy jego wysitki
zostaly nagrodzone odkryciem blyszczacej rudy. Wuj potrzebowat
wiec maszyn, by wydoby¢ zloto na powierzchnie. Po cichu ukryt

swoja kopalnie, wrocit do domu w Williamsburg w stanie Maryland
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i oznajmit swoim bliskim i kilku sgsiadom o swoim odkryciu. Wspol-
nie zebrali pienigdze na niezbedny sprzet i wystali do kopalni. Wuj
i Darby zabrali sie tam do pracy.

Pierwszy wozek rudy zostal wykopany i przetransportowany
do przetopienia. Wkrotce okazalo sie, ze mezczyzni znalezli sie
w posiadaniu jednego z najbogatszych zt6z w Colorado! Kilka
kolejnych wozkéw rudy splacitoby wszystkie dlugi. A potem mez-
czyzni mogli liczy¢ juz tylko na zyski.

Zabrali sie wiec do pracy! Darby i jego wuj mieli olbrzymie
nadzieje! Ale wtedy cos sie stato. Zyta zlota sie skoriczyta! Mez-
czyzni dotarli do konica swojej teczy, lecz garnca ztota nie byto
w zasiegu wzroku! Kopali i kopali, desperacko probujac odnalezé
zyte — lecz ich wysitki spelzly na niczym.

W koticu postanowili sie PODDAC.

Za kilkaset dolaréw sprzedali maszynerie ztomiarzowi i pocig-
giem wrocili do domu. Niektorzy zlomiarze s3 tepi, lecz nie ten.
Skontaktowat sie z inzynierem gorniczym i poprosit go, by ten uwaz-
nie przyjrzal sie kopalni. Inzynier stwierdzil, ze projekt spelzt na
niczym, poniewaz wlasciciele nie byli §wiadomi istnienia czego$
takiego jak ,uskoki”. Obliczenia specjalisty wykazaly, ze zyla
powinna znajdowa¢ sie zaledwie TRZY STOPY OD MIE]JSCA,
W KTORYM RODZINA DARBYCH PRZESTALA KOPAC!
[ tam tez zyle odnaleziono.

Ztomiarz wykopat z ziemi miliony dolarow w rudzie, poniewaz
byt na tyle sprytny, by poprosi¢ o rade eksperta, zanim postanowit
sie poddaé. Wiekszoé¢ pieniedzy wydanych na maszyny zdobyto
dzieki wysitkom R.U. Darby’ego, ktory byt bardzo mlodym czlowie-
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kiem. Pienigdze pochodzity od jego bliskich i sgsiadéw, poniewaz
ci mu wierzyli. Po wielu latach udato mu sie sptaci¢ dtugi co do
grosza.

Wiele lat pozniej pan Darby wynagrodzit sobie po wielokroé¢
te porazke, kiedy odkryt, ze PRAGNIENIE mozna transmutowaé
w zloto. Przytrafito mu sie to, kiedy zajal sie sprzedaza ubezpieczen
na zycie.

Pamietajgc, ze stracil fortune, poniewaz ZATRZYMAL SIE
zaledwie trzy stopy, czyli trzy kroki, od zlota, Darby zaczat czerpac
korzysci z tego do$wiadczenia w nowej branzy za pomoca proste;
metody powtarzania sobie: ,Zatrzymatem sie o trzy kroki od zlota,
ale juz nigdy nie zatrzymam sie tylko dlatego, ze ludzie méwig »nie«,
kiedy probuje sprzeda¢ im ubezpieczenie”.

W swoich czasach Darby nalezal do matej grupy ludzi, nie wiek-
szej niz piecdziesigt osob, ktorym udawalo sie sprzedawac ubez-
pieczenia na zycie o wartoéci miliona dolaréw rocznie. Sukces
zawdzieczal zdolno$ci wytrwania przy lekcji wyniesionej ze zbyt
wczesnego zatrzymania sie w trakcie swojej przygody ze zlotem.

Nim sukces zagosci w zyciu jakiegokolwiek czlowieka, musi on
zmierzy¢ sie z chwilowymi przegranymi i, by¢é moze, z porazkami.
Kiedy niepowodzenie go pokonuje, tym, co wydaje sie najprostsze,
najlatwiejsze i najbardziej logiczne, jest PODDAC SIE. To wla-
$nie robi wiekszos¢ ludzi.

Ponad pieciuset ludzi, ktérzy odniesli najwiekszy sukces w naszym
kraju, oznajmito mi, ze ich najwiekszy sukces zawsze znajdowat sie

o krok za punktem, w ktorym przyttoczyta ich porazka. Ta jest
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niczym trickster' o ironicznym poczuciu humoru i niesamowitym
sprycie. Z przyjemnoscig doprowadza czlowieka do potknieg, jesli

tylko sukces znajduje sie niemalze w zasiegu reki.

Lekcja wytrwalosci o wartosci 50 centow

Wkrotce po tym, jak pan Darby otrzymat dyplom z ,,Uniwersytetu
trudnych lekcji zyciowych” i postanowit skorzysta¢ ze swojego
doswiadczenia kopalnianego, otrzymat od losu szanse, dzieki ktorej
udowodnit sobie, ze ,nie” niekoniecznie musi znaczy¢ nie.

Pewnego popotudnia pomagal wujowi mieli¢ zboze w mtynie
starego typu. Wuj prowadzit duzg farme, na ktorej zyto i pracowato
wielu afroamerykanskich farmeréw dzierzawigcych kawatki ziemi.
Po cichu otwarly sie drzwi i weszta mata dziewczynka, corka jed-
nego z dzierzawcow. Staneta w poblizu wejscia.

Wuj popatrzyl, zobaczyl dziewczynke i ostro warknagl: — Czego
chcesz?

Dziewczyna cicho odpowiedziala: — Mama moéwi, by wystaé
jej 50 centow.

— Nie zrobie tego — odpart wuj. — Biegnij do domu.

— Tak, prosze pana — odrzekla dziewczynka. Ale nie ruszyla
sie ani odrobine.

Wuj wrécit do pracy; byl tak zajety, ze nie zwrocit uwagi na
dziecko i nie wiedzial nawet, ze dziewczynka wciaz tam stoi. Kiedy
podniost wzrok i jg zobaczyl, krzyknal — Mowitem, zeby$ biegla

do domu albo spiore cie rozga!

" Trickster — mitologiczny archetyp bostwa-zartownisia — przyp. thim.
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Dziewczynka odpowiedziata: — Tak, prosze pana — ale wcigz
nie rusxyla sie ani o krok.

Wuyj rzucil na podtoge worek zboza, ktére mial zamiar wsypaé
do miyna, podnitst klepke i ruszyt w kierunku dziecka z wyrazem
twarzy sugerujgcym klopoty.

Darby wstrzymat oddech. Byt pewien, ze zaraz bedzie $wiadkiem
okropienistwa. Wiedzial, ze jego wuj mial nieprzyjemny tempera-
ment. W tamtych czasach biedne dzieci, zwlaszcza dzieci dzierzaw-
cOw, najzwyczajniej nie mogly okazywac takiego sprzeciwu. Kiedy
wuj zblizyl sic do miejsca, w ktorym stata dziewczynka, ta szybko
zrobita krok do przodu, popatrzyta mu w oczy i wykrzyczata na caty
gtos: — ,MOJA MAMA MUSI DOSTAC TE 50 CENTOW!”.

Wuj zatrzymal sie, popatrzyt na dziewczynke przez chwile,
a potem powoli polozyt klepke na podltodze, wlozyt reke do kie-
szeni, wyciaggnat pot dolara i wreczyt dziewczynce.

Dziecko zabralo pienigdze i powoli wycofato sie w kierunku
drzwi, nie spuszczajac wzroku z wuja, ktdrego wlasnie pokonalo.
Gdy juz wyszlo, wuj usiadl na skrzynce i popatrzyt w pustke za
oknem. Patrzyl tak przez ponad dziesie¢ minut. Z trwogg rozmy-
§lat nad ,,spraniem”, ktérego wiaénie sam doswiadczyl.

[ sam pan Darby réwniez rozmyslal. Byt to pierwszy raz w catym
jego zyciu, kiedy zobaczyl kolorowe dziecko $wiadomie odgry-
wajace role pana nad bialtym dorostym. Jak tego dokonato? Co
takiego przytrafilo sie jego wujowi, co ograbilo go z jego mocy
i uczynilo go potulnym jak baranek? Co za dziwna moc byla w posia-
daniu dziecka, ktéra pozwolita mu kontrolowaé tego mezczyzne!?
Te i inne pytania goscily w umysle Darby’ego, ale na odpowiedzi

mezczyzna musiat poczekaé wiele lat, do chwili, kiedy opowiedziat
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mi te historie. Co ciekawe, opowies¢ o tym niezwyklym doswiad-
czeniu zostatla mi przekazana w starym mtynie, doktadnie w tym
samym miejscu, w ktorym cale zdarzenie mialo miejsce. Co rownie
ciekawe, a wrecz dziwne, to fakt, ze poswiecilem prawie ¢wieré
wieku na badanie tej samej mocy, ktora pozwolita malej, niepo-
trafigcej czytaé dziewczynce pokonaé potezng postaé autorytetu.

Stojac tak w starym miynie, pan Darby powtarzal swoja opowieéé
o niezwyklym podboju i zapytat mnie: ,,Co pan o tym sadzi? Jaka
to dziwng moc posiadata ta dziewczyna, moc, ktéra pokonata mo-
jego wujal?”

Odpowied? na to pytanie moze zosta¢ odnaleziona na stroni-
cach tej ksiazki. Jest kompletna, zawiera szczegoély i instrukcje
wystarczajace, by pozwoli¢ kazdemu zrozumieé i zastosowaé te
wlasnie site, na ktorg przypadkowo natrafita mata dziewczynka.

Zachowaj czujnosé, a dostrzezesz, co to za osobliwa moc przybyta
na odsiecz dziewczynce. Dostrzezesz jej przejawy w kolejnym roz-
dziale. Gdzie§ w tej ksiazce odkryjesz idee, ktore wzmocnig Twoje
zdolnosci postrzegania i oddadzg do Twojej dyspozycji, dla TWO]JE]
korzysci, te sama site. Swiadomos$é tej mocy moze przejawié sie
w pierwszym rozdziale, a moze tez wpa$é Ci do glowy w jednej
z kolejnych cze$ci. Moze przejawié sie w postaci pojedynczej mysli.
A moze tez przyj$¢ do Ciebie w postaci planu albo celu. Moze tez
sktoni¢ Cie do powrotu myslami do do$wiadczen z przeszlosci
i minionych porazek w celu wyniesienia z nich lekcji, za pomoca
ktorych odzyskasz to, co utracile$ przez wspominane niepowodzenia.

Po tym, jak przedstawitem panu Darby’emu moc bezwiednie
wykorzystang przez dziecko, mezczyzna szybko przesledzil swoje

trzydziedci lat do§wiadczenia w sprzedazy ubezpieczen i przyznal,
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ze jego sukces w tej branzy wynikal w duzej mierze z lekcji, ktora
otrzymat dzieki malej dziewczynce.

Pan Darby podkreslat: ,Za kazdym razem, gdy potencjalny klient
probowat mnie odesta¢ z niczym, nie kupujac ubezpieczenia, widzia-
tem oczami wyobrazni te dziewczynke stojaca w starym miynie, jej
wielkie oczy blyszczace sprzeciwem, i powtarzalem sobie: »Musze
zamkna( te transakcje«. Wiekszos¢ dokonanych sprzedazy miata
miejsce juz po tym, kiedy ludzie powiedzieli »NIE«”. Pan Darby
wspominal tez swojg pomytke, czyli poddanie sie o trzy kroki od
zlota. ,Ale to doswiadczenie” — podkreslat — ,byto blogostawien-
stwem, cho¢ w przebraniu. Nauczylo mnie, by si¢ nie poddawac
bez wzgledu na to, jak jest trudno. Musialem sie tego nauczy¢, nim
udalo mi sie odnies¢ sukces w czymkolwiek”.

Opowiesé o panu Darbym, jego wuju, dziewczynce i kopalni
zlota bez watpienia bedzie czytana przez setki kobiet i mezczyzn,
probujacych utrzymad sie ze sprzedazy. Wszystkim tym osobom
pragne zwrdcié uwage na fakt, ze to wlasnie tym dwom doswiad-
czeniom pan Darby zawdzieczal umiejetno$é sprzedawania ubez-
pieczeni za milion dolaréw rocznie — a w 6wezesnych czasach bylo
to wielkie osiggniecie.

Zycie bywa czesto dziwne i nieobliczalne! Zaréwno sukcesy, jak
i porazki maja swoje korzenie w prostych do$wiadczeniach. Do$wiad-
czenia pana Darby’ego byly zwykle i proste, niemalze codzienne,
a jednak zawieraly w sobie nauki zwigzane z jego przeznaczeniem
w zyciu i tym samym byly dla niego réwnie wazne jak samo zycie.
Bardzo skorzystat z nich, poniewaz je przeanalizowat i odkryt zawarte
w nich lekcje. Ale co ma poczaé osoba, ktdra nie ma ani czasu,

ani checi na przygladanie sie porazkom w poszukiwaniu wiedzy
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wiodacej do sukcesu? Gdzie i w jaki sposéb moze poznaé sztuke
transformacji porazki w kamient wegielny powodzenia?

Witasnie w celu udzielenia odpowiedzi na powyzsze pytania
napisalem te ksigzke. Wymaga to przedstawienia trzynastu krokow
czy moze zasad. Pamietaj jednak, ze czytajac te ksiazke, odpowiedz
na pytanie, ktore sklonito Cie do rozmyslania nad dziwnoscig zycia,
mozesz odnalez¢ we wlasnym umysle — moze przejawic sie w trak-
cie lektury pod postacig pomystu, planu lub celu.

Jeden dobry plan to wszystko, czego czlowiek potrzebuje do osia-
gniecia sukcesu. Zasady przedstawione w tej ksigzce zawierajg tre-
$ci najlepsze i najbardziej praktyczne ze wszystkiego, co wiemy na
temat sposobow kreowania uzytecznych pomystow.

Nim przejdziemy dalej, przedstawie Ci bardzo wazna mysl, co
do ktorej wierze, ze masz pelne prawo jg pozna¢: KIEDY BOGAC-
TWA ZACZNA SPLYWAC, BEDA CZYNILY TO TAK
SZYBKO I W TAKIE] OBFITOSCI, ZE CZEOWIEK BEDZIE
SIE ZASTANAWIAL, GDZIE UKRYWALY SIE PRZEZ TE
WSZYSTKIE LATA. To zadziwiajace stwierdzenie — tym bar-
dziej kiedy weZmiemy pod uwage powszechne przekonanie, ze
bogactwa osiggaja tylko ci, ktorzy pracujg dtugo i ciezko.

Kiedy zaczniesz MYSLEC I WZBOGACAC SIE, dostrzezesz,
ze bogactwa zaczynajg sie od stanu Twojego umystu — w momen-
cie okreslenia celu i przy minimalnej ilosci ciezkiej pracy lub nawet
bez niej. Z pewnoscig zarowno Ty, jak i inni ludzie, bedziecie zainte-
resowani poznaniem sposobéw na pozyskanie stanu umystu przycia-
gajacego bogactwo. Spedzilem dwadziescia pieé lat, badajac i anali-
zujac tysigce osdb, poniewaz réwniez pragnalem wiedzied, ,jak to

sie stalo, ze bogaci ludzie stali sie bogaci”.
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Bez tych badan niniejsza ksigzka by nie powstala.

Zwr6é, prosze, uwage na bardzo istotng prawde: Wielki Kryzys
rozpoczal sie w 1929 roku i trwal przez wiele lat, bijac wszelkie
rekordy gospodarczego zniszczenia, az do momentu, gdy w Bialym
Domu zago$cit prezydent Franklin D. Roosevelt. To wtedy kryzys
zaczal tagodnie¢, az w konicu dobieglt konca. Tak jak w teatrze
powoli zwicksza sie ilos¢ $wiatta ptyngcego z lamp, a ciemnos¢, nim
sie obejrzysz, ulega ,transmutacji” w jasnos¢, tak i strach w umy-
stach ludzkich stopniowo ustapil miejsca wierze.

Przyjrzyj sie uwaznie temu, ze kiedy tylko opanujesz zasady
mojej filozofii i zaczniesz wciela¢ w zycie instrukcje ich stosowania,
Twoj status finansowy zacznie sie poprawiaé, a wszystko, czego
dotkniesz, zamieni sie w zasob oferujacy Ci same korzysci. Nie-
mozliwe? Alez nie.

Jedng z ludzkich stabosci jest dobre zaznajomienie ze stowem
yhiemozliwe”. Przecietni ludzie dobrze znajg wszystkie zasady, ktore
NIE zadzialaja. Znaja wszystkie rzeczy, ktdrych NIE MOZNA zro-
bi¢. Ksigzka ta zostala napisana dla ludzi, ktorzy szukajg jednak
zasad prowadzacych do sukcesu, dla tych, ktorzy sg gotowi posta-
wic wszystko na te wlasnie zasady.

Wiele lat temu zakupitem bardzo dobry stownik. Pierwszg rze-
czg, ktorg zrobilem, bylo odnalezienie w nim stowa ,niemozliwe”
i sprawne wyciecie go ze stronicy. Weale nie bytoby rzecza niemadra,
gdybys i Ty tak uczynil.

Sukces przychodzi do tych, ktorzy NASTAWIAJA SIE NA
SUKCES.

Porazka za$ spotyka tych, ktorzy sa na tyle obojetni, by pozwoli¢
sobie na NASTAWIENIE SIE NA PORAZKE.
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Celem tej ksiazki jest pomodc wszystkim ludziom pragngcym
poznaé sztuke zmiany ich umystéw i zmiany nastawienia — ze
SWIADOMOSCI PORAZKI na SWIADOMOSC SUKCESU.

Kolejng staboscia dotyczaca stanowczo zbyt wielu ludzi jest
nawyk oceniania wszystkiego i wszystkich przez pryzmat wlasnych
przekonan i opinii. Niektorzy czytajacy te stowa bedg wierzy¢, ze
nikt nie moze po prostu MYSLEC I BOGACIC SIE. Takie osoby
nie moga my$le¢ w kategoriach bogactwa, poniewaz ich nawyki
mentalne sg zakorzenione w ubostwie, pozadaniu, cierpieniu, prze-
granej i porazce.

Ci nieszczesliwi ludzie przypominajg mi pewnego wybitnego
Azjate, ktory przybyl do Ameryki, kiedy byt jeszcze studentem,
poniewaz pragnat ksztalci¢ sie na amerykanski sposob. Uczeszczal
na Uniwersytet Chicago. Pewnego dnia rektor, William Rainey
Harper, spotkal tego mtodego czlowieka na kampusie, przystanat
na pogawedke i zapytal, co uderzyto go jako najbardziej charakte-
rystyczna cecha obywateli Ameryki®.

— Coz, wasze oczy! — stwierdzit entuzjastycznie student.

A co takiego typowy przedstawiciel rasy kaukaskiej méwi o oso-
bach azjatyckiego pochodzenia?

Nie chcemy wierzy¢ w to, co jest dla nas nieznane lub czego nie
potrafimy zrozumie¢, albo mamy dziwne poglady na te tematy.
Naiwnie wierzymy, ze nasze wlasne ograniczenia sg stuszng miarg
wszelkich ograniczen.. Oczywiécie oczy innej osoby mogg wygladaé
sinaczej”, PONIEWAZ NIE SA TAKIE SAME JAK NASZE.

Miliony ludzi patrzg na sukcesy wielkich przedsiebiorcéw, takich
jak Henry Ford’, juz po ich osiggnieciu. Zazdroszczg tym biznesme-

nom szczescia, sprzyjajacego losu, geniuszu czy czegokolwiek
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innego, czemu przypisujg ich fortune. Moze jedna osoba na sto
tysiecy zna sekret ich sukcesu, a ci, ktérzy go znaja, sq zbyt skromni
lub niechetni dzieleniu sie nim, poniewaz jest on tak prosty. Jeden
tylko przyktad wystarczy, by doskonale zilustrowacé ten sekret.

Pewnego dnia pan Ford postanowil wyprodukowa¢ stawny juz
dzi§ silnik V-8, jeden z najlepszych tworéw w historii branzy moto-
ryzacyjnej. Postanowil, ze wszystkie osiem cylindrow nalezy odlac¢
jako jeden blok i tak wtasnie poinstruowat swoich inzynieréw, pra-
cujgcych nad projektem nowego silnika. Pomyst znalazl sie na
papierze, ale inzynierowie byli zgodni co do tego, ze odlanie o$mio-
cylindrowego silnika spalinowego jako jednego bloku metalu jest
po prostu niemogliwe.

Ford powiedziat:

— Zbudujcie go mimo to.

— Ale — zaczeli — to niemozliwe!

— No dalej — nakazal Ford. — I nie przerywajcie pracy, dopoki
wam sie nie powiedzie, niewazne, ile czasu to zajmie.

Inzynierowie zabrali si¢ do pracy. Nie mieli innego wyboru, jesli
chcieli pozosta¢ pracownikami pana Forda. Minelo sze$¢ miesiecy.
Nic sie nie stalo. Minelo kolejne sze$¢ miesiecy, a wciaz nie byto
postepow. Inzynierowie probowali wszystkiego, by zrealizowa¢ pole-
cenie, ale skonstruowanie silnika zdawato sie — ,niemozliwe!”.

Pod koniec pierwszego roku Ford postanowit sprawdzi¢ postepy.
Jego inzynierowie ponownie poinformowali go, ze nie znalezli spo-
sobu na zrealizowanie jego celu.

— No dalej — powiedzial Ford. — Chce to mie¢ i bede miec.
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Pracownicy zabrali sie wiec do pracy i, jakby za sprawgq magii
czy przypadku, odkryli sekret. DETERMINACJA Forda znowu
zwyciezylal

Opowie$¢ ta nie jest tu przedstawiona w bardzo szczegdtowy
sposdb, ale pokazuje to, co powinna. Jesli pragniesz MYSLEC
I WZBOGACAC SIE, wyciagnij z niej wnioski o sekretach fortuny
Forda. Nie bedziesz musial zbyt daleko szukac.

Henry Ford odniost sukces, poniewaz rozumiat i stosowat jego
zasady. Jedna z nich jest PRAGNIENIE — §wiadomos$¢ tego, czego
sie chce. Pamietaj opowie$é o panu Fordzie, kiedy bedziesz czytat
te ksigzke, i zwroé szczegdlng uwage na te fragmenty, w ktorych
godci sekret bogactwa. Jesli mozesz to zrobi¢, jesli mozesz wskazaé
palcem konkretng grupe zasad, ktére uczynily Henry'ego Forda
bogatym, mozesz osiggnaé tyle samo, co on, praktycznie na dowol-

nej Sciezce zyciowe;.

Ty jeste§ panem biegu loséw Twoich,
Ty jeste$ ducha swego kapitanem

Kiedy poeta William Ernest Henley napisat prorocze stowa: ,Ja
jestem panem biegu loséw moich, ja jestem ducha mego kapita-
nem”", powinien byt oznajmi¢ nam, ze jestesmy panami wlasnego
losu i kapitanami wtasnych dusz dlatego, ze posiadamy moc kon-

trolowania naszych mysli.

" William Ernest Henley, Niepokonany, przel. Ryszard Diugotecki,
[w:] ,Miesiecznik Literacki Akant”, dostep on-line grudzien 2019:
http://akant.org/archiwum/206-archiwum-miesiecznik-literacki-akant-
2018/akant-2018-nr-2/6582-william-ernesthenley-niepokonany-przel-
ryszard-dlugolecki.
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Powinien byt powiedzie¢ nam, ze wszechswiat, w ktérym krazy
Ziemia, w ktorym zyjemy, egzystujemy, sam w sobie jest formag
energii. Wypekiony jest uniwersalng moca, ktéra DOSTOSO-
WUIJE SIE do natury mysli obecnych w naszych umystach —
i WPLYWA na nas, w naturalny sposob transmutujac nasze mysli
w ich fizyczne odpowiedniki.

Gdyby poeta oznajmit nam te wielkg prawde, wiedzieliby$my,
DLACZEGO jeste$my panami swego losu i kapitanami wlasnych
dusz. Powinien byl powiedzie¢ nam w dobitny sposob, ze moc ta
nie probuje rozrdznia¢ pomiedzy myslami destruktywnymi a kon-
struktywnymi, ze chetnie pomoze nam ziSci¢ mysli o ubdstwie row-
nie szybko co mysli o bogactwie.

Powinien byt powiedzie¢ nam, ze nasze mozgi ,magnetyzujq sie”
dominujgcymi myslami, ktore goszcza w naszych umystach. Za
pomocg czego$, czego nikt do korica nie rozumie, te dominujace
myéli niczym magnes przyciagaja do nas sily, ludzi i okoliczno$ci,
ktore wspolgraja z ich natura.

Powinien byl powiedzie¢ nam, ze nim zaczniemy gromadzic¢
liczne bogactwa, musimy poprzez silne ich PRAGNIENIE zamieni¢
nasze umysly w magnes, ze musimy nastawi¢ si¢ na pienigdze, roz-
wingé w sobie §wiadomo$¢ bogactwa. Musimy to zrobi¢, dopoki
PRAGNIENIE pieniedzy nie pomoze nam stworzy¢ okreslonych
planéw ich pozyskania.

Ale, poniewaz byl poets, nie filozofem, Henley zadowolil sie
przedstawieniem wielkiej prawdy w poetycki sposob, pozostawia-

jac interpretacje jego filozofii nastepcom.
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Kawalek po kawatku prawda zaczela sie przejawia¢ w naszym
$wiecie, a dzi§ obecna jest w zasadach przedstawionych w tej ksigzce,
zdradzajgcych sekret panowania nad naszym losem materialnym.

Jestesmy juz prawie gotowi przyjrze¢ sie pierwszemu z 13 kro-
kéw do bogactwa, stanowigcych podwaliny filozofii przedstawionej
w tej ksigzce. Zachowaj swobodng otwarto$é umystu i pamietaj,
prosze, czytajac te stowa, ze wspomniane zasady nie sg tworem
jednej konkretnej osoby. Zostaly zgromadzone na podstawie
doswiadczen zyciowych ponad pieciuset osob, ktore rzeczywiscie
przyciagnely wielkie bogactwa — ludzi, ktorzy zaczynali w bie-
dzie, nie majac solidnego formalnego wyksztatcenia ani wptywow.
U nich sie sprawdzily. Sam mozesz zacza¢ je stosowaé dla wia-
snej korzysci.

Odkryjesz, ze wcale nie jest to trudne, przeciwnie — jest to
tatwe.

Nim przeczytasz o pierwszym kroku do bogactwa w kolejnym roz-
dziale, chce, aby$ wiedzial, ze znajdziesz tam prawdziwe informa-
cje, z tatwoscia mogace odmieni¢ Twoje finansowe przeznaczenie,
tak jak uczynily to w przypadku dwoch osob, ktore zostang wkrotce
przedstawione.

Chce, aby$ wiedzial, ze relacja miedzy tymi dwoma osobami
a mng nie pozwolitaby mi na swobodne podejscie do faktéw, nawet
gdybym tego pragnat. Jedng z tych os6b byl méj najblizszy, przez
ponad ¢wieré wieku, przyjaciel. Druga jest méj wlasny syn. Niesa-
mowity sukces tych dwdch mezczyzn, sukces, ktory tak hojnie przy-
pisuja zasadzie opisanej w kolejnym rozdziale, w petni usprawie-
dliwia ten bliski mi przyktad jako sposéb podkreslenia poteznej

mocy tej reguly.
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Wiele lat temu wyglositem mowe na wreczeniu dyplomow
w college’'u w Salem, w Wirginii Zachodniej®. Pokreslitem wtedy
zasade opisang w kolejnym rozdziale tak bardzo, ze jeden ze stu-
dentéw koniczacych szkote wzigl ja bardzo do siebie i uczynit cze-
$cig wlasnej filozofii zyciowej. Ten miodzieniec w przysztosci miat
zosta¢ wybitnym czlonkiem Kongresu i wazng postacig w rzadzie.
Nim ksigzka ta zostala przekazana wydawcy, senator ten napisat
do mnie list, w ktorym tak jasno wyrazil opinie o regule przedsta-
wionej w kolejnym rozdziale, ze postanowilem zalaczyé go tutaj
jako stowo wstepu do tego rozdziatu. Przeczytasz w nim o nagro-

dach, ktore Cie czekaja.

Moj drogi Napoleonie,
po tym, jak moja stuzba w Kongresie data mi wglad w pro-
blemy kobiet i mezczyzn, pisze do ciebie, pragnac zaoferowac
sugestie, ktore mogg przydacé sie tysigcom godnych ludzi.

Przeprosze cie z gory, sugestia bowiem, ktorg pragne ci
przekazad, jesli jg wykorzystasz, réwnaé sie bedzie kilku
latom pracy i odpowiedzialnosci, ale bardzo pragne to zrobic,
poniewaz znam twoje zamitowanie do $§wiadczenia przydat-
nych ustug.

Kiedy koriczytem szkote, wyglosite§ mowe w college’u
w Salem. Zasiate$ nig w moim umysle idee, ktora jest odpo-
wiedzialna za stuzbe pelniong dla obywateli mojego stanu —
czym teraz sie zajmuje — i ktora bedzie tez w duzym stopniu
odpowiedzialna za wszelkie sukcesy, ktore czekajg mnie

w przysztosci.
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MYSL I BOGAC SIE

A oto i moja sugestia: aby$ zebral w ksigzce calos¢ prze-
mowy wygloszonej w Salem i w ten sposéb dal Ameryce
szanse czerpania zyskow z twoich wielu lat doswiadczenia
i wspOtpracy z tymi, ktorych wielko$é uczynita Amerykanow
najbogatszym narodem $wiata.

Wspominam, jakby to byto wczoraj, wspanialy opis me-
tody, za pomoca ktérej Henry Ford, nie majac wysokiego
formalnego wyksztalcenia, nie majac ani pieniedzy, ani wply-
wowych przyjaciol, wdrapat sie na szczyt. Stuchajac tych
stow, postanowitem sobie, nim jeszcze skorniczyles przemowe,
ze osiggne wiele bez wzgledu na trudnosci, z ktérymi przyjdzie
mi sie zmierzyc¢.

Tysiace mlodych ludzi ukonczy szkote zarowno w tym
roku, jak i w kolejnych. Kazdy z nich bedzie szuka¢ wta-
énie tego przekazu praktycznej motywacji, ktory ja otrzyma-
lem od ciebie. Beda pragneli wiedzie¢, do kogo sie zwro-
cié, co zrobi¢, aby dobrze zaczaé dorosle zycie. Bedziesz
mogh im to wszystko powiedzie¢, poniewaz dotychczas udato
ci sie rozwigzaé problemy tak wielu ludzi.

Jesli istnieje mozliwosé, ze uda ci sie wyswiadczy¢ taka
przystuge $wiatu, pragne zaoferowac ci sugestie, aby$ uwzgled-
nit w kazdej ksiazce jeden ze swoich arkuszy analizy oso-
bistej, aby osoba kupujaca publikacje miata mozliwo$é¢ doko-
nania bilansu tego, co posiada, i tego, co (jak bylo w moim
przypadku) stoi na jej drodze do sukcesu.

Uczynienie tego wszystkiego, zaoferowanie czytelnikom
ksiazki wraz z formularzem pozwalajagcym na kompletne,

nieprzektamane pokazanie ich wad i cnot, zdecyduje o ich
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SILA UMYSLU

sukcesie, nie o porazce. Wyswiadczenie takiej przystugi jest
bezcenne.

Miliony ludzi mierzg si¢ dzi§ z dramatem, jakim jest pod-
niesienie si¢ po upadku... I méwie to z wlasnego doswiad-
czenia. Dobrze wiem, ze ludzie ci chetnie przyjeliby taka
ksigzke... przyjeliby takie sugestie rozwigzania problemu.

Znasz wszystkie klopoty osob, ktére ponownie muszg sta-
na¢ na nogi. W Ameryce sg dzis tysigce ludzi, ktorzy chcieliby
wiedzie¢, jak mogg zamieni¢ pomysly na pienigdze, ludzi,
ktorzy muszg zaczac od zera, bez $rodkow finansowych,
odzyskiwaé straty. Jesli ktokolwiek moglby im pomoc, to
osobg tg jestes ty.

Jesli wydasz taka ksiazke, to pragnatbym otrzymaé pierw-
szy egzemplarz, ktory wyjdzie spod prasy drukarskiej, z twoim

autografem.

Z najlepszymi zyczeniami
oddany
JENNINGS RANDOLPH®

Tym, co moja mowa rozpalita u senatora Jenningsa Randolpha,
kiedy dopiero zaczynal swoje doroste zycie, byto zrozumienie potez-
nej mocy PRAGNIENIA — pierwszego kroku do bogactwa.
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PALACE PRAGNIENIE BYCIA I DZIALANIA
to punkt poczgtkowy, od ktérego musi zaczgc
marzyciel. Obojetnos¢, lenistwo czy brak ambicji
nie rodzg marzen.
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Zmier swoja strone WWW w dziatajacy bankomat!

Dowiedz sie wiece] i dotacz juz dzisiaj! % -
http:/program-partnerski.helion.pl
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OTO JEDYNA KSIAZKA O ROZWOJU OSOBISTYM, :
KTORA MUSISZ MIEC!

» Jak rozwija¢ wiare i budowac pewnos¢ siebie
+ Jak za pomoca autosugestii zapanowac nad wlasna podswiadomoscia
+ Jak przejsé trzynascie krokow do nieprzebranego bogactwa

Napoleon Hill poswiecil kilkanascie lat zycia na prace nad metoda osiagania sukcesu. Uczyl sie
od najlepszych - ludzi, ktorzy stworzyli wielkie fortuny. Wnikliwie przeanalizowal Sciezki,
ktorymi podazali, i odkryl, ze dzieki kierowaniu sie kilkoma prostymi zasadami kazdy

moze zdoby¢ bogactwo. Hill udowodnil to wlasnym zyciem, w ktorym postepowal zgodnie

z doskonalona latami metoda. Spelniwszy zyczenie swojego mentora, Andrew Carnegiego,
podzielil sie odkryciem — moze z niego skorzystac kazdy, kto chece rozwinac skrzydla, odnalez¢
moc myslenia, wzbogacic sie duchowo, fizycznie, finansowo i emocjonalnie!

W tej ponadczasowej ksiazce znajdziesz oryginalny tekst Hilla z 1937 roku. Wiedy, w czasach
wielkiego kryzysu, opublikowal swoje dzielo po raz pierwszy. Pozniejsze wydania nie zawieraly
wielu fragmentow, ktore dzis, w dobie chaosu i niepewnosci, znow okazuja sie bardzo istotne.
Rownoczesnie ksiazka zostala zaktualizowana — ujeto w niej Swieze dane gospodarcze — oraz
wzbogacona o komentarze, przypisy i kilka dodatkow. W ten sposob pelnigj i $cislej zapoznasz
sie z niezwykla metoda Napoleona Hilla. Glebiej zrozumiesz wszystkie konteksty i odkryjesz,
ze Hill Swietnie znal koncepcje zarzadzania korporacyjnego czy psychologii, ktore dopiero
kilka lat temu trafily do kanonu. Kazde zdanie tej ksiazki sprawi, ze zblizysz sie do tego,

czego naprawde pragniesz!

NIE CZEKA]! " WLASCIWA CHWILA” NIGDY NIE NAST}}PI!
* Krystalizuj Pragnienia i nie ustawaj w Nieprzerwanym Wysilku!

+ Rozwijaj w sobie Moc Superumyslu!

+ Pokonaj kazdego z szesciu duchow leku!

Olivier Napoleon Hill urodzil si¢ w 1883 roku w hrabstwie Wise w Wirginii, a zmarl

w 1970 roku w Karolinie Poludniowej. Pracowal jako sekretarz, reporter, a nawet menedzer
kopalni wegla, jednak dla Ameryki stal sie bohaterem, gdy stworzyl skuteczne zasady
osobistego sukcesu. Doskonalil je przez kilkanascie lat, starajac sie ustali¢, co decyduje

o tym, ze przecietny czlowiek moze odniesc wielki sukees. Ksiazki Hilla, weiaz aktualne
iinspirujace, sa sprzedawane w milionach egzemplarzy.

COKOLWIEK UMYSt POMYSLI I W CO UWIERZY,
POTRAFI TEZ OSIAGNAC!
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